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Tarafindan Hazirlanmistir.



Turkiye — ABD Ticaret ve Yatirrm Konferansi

Toplanti Ozeti

Turkiye — ABD Ticaret ve Yatirinm Konferansi, 27 Subat 2025 tarihinde La
Quinta by Wyndham Istanbul otelinde, Amerikan Turk Ticaret ve Yatirim
Konseyi (ATIC) ve KOSGEB is birligiyle basariyla gerceklestirilmistir.

Konferans, Turk KOBI'lerinin ABD pazarina acilmasini tesvik etmek ve
sinir 6tesi yatirnm firsatlarini degerlendirmek amaciyla duzenlenmis olup,
sektordeki dnemli isimleri bir araya getirmistir.

Konferansa sektor liderleri, uzman konusmacilar ve resmi yetkililer katilhm
saglamis, ABD'de is yapma kulturd, ticaret ve yatirim surecleri, finansal
destekler, ihracat stratejileri ve sektorel is birlikleri gibi stratejik konular ele
alinmistir. Katilmcilar, ABD pazarina giris ve buyume stratejileri konusunda
kapsamli bilgiler edinmis, yeni is baglantilari kurmus ve karsilikli is birligi
firsatlarini degerlendirme imkani bulmustur.

One cikan konu bashklari:
e Dogru pazar secimi ve is sureclerinin yonetimi
e ABD'de ticaret ve yatirim surecleri, firsatlar ve gelecek trendleri
o ABD’'de lojistik, depolama ve gumruk surecleri
e Turk firmalarinin ABD pazarinda bUyume stratejileri ve karsilastiklari
zorluklar
e TUrk ve ABD havacilik & uzay sanayii KOBI'leri icin is birligi firsatlari
e GuUvenli ve risksiz ticaret yontemleri

Bu etkinlik, Turkiye ve ABD arasindaki ticari baglari guclendirmek, is
insanlarina yeni firsatlar sunmak ve kuresel pazarda rekabet avantaji
saglamak adina énemli bir platform olmustur. Konferansin sonuclari,
onumuzdeki dénemde Turk KOBI'lerinin ABD pazarinda daha etkin bir rol
ustlenmesine katki saglayacaktir.




218

Katilimc Sektor Konusmaci

ABD-Turkiye Ticaret Hacmi ve Stratejik is Birliklerinin Onemi
Konferansta Vurgulandi.

Amerikan Turk Ticaret ve Yatirim Konferansi'nda, iki Ulke arasindaki ticaret
hacminin artirilmasinin 6nemi vurgulanarak, mevcut 100 milyar dolarhk
ABD-Turkiye ticaret hacmi hedefinin daha da ileri tasinmasi gerektiginin alti
cizildi. Konferansta, Turkiye ve ABD is dUnyasinin bu stratejik ekonomik
ortakligi guclendirmedeki kritik rolu ele alindi.

Etkinlige, ATIC Yonetim Kurulu, YUksek istisare Kurulu, is Konsey Uyeleri,
Danisma Kurulu Uyeleri ile KOSGEB Baskan Yardimcisi Melih Gokgoz,
KOSGEB Daire Baskani Selim Serkan Ercan ve KOSGEB IMES Mudurd
Ertugrul Cetinkaya, katilim sagladi.

Konferans kapsaminda, savunma, enerji, dijital teknolojiler, turizm ve altyapi
sektorlerinde is birligi firsatlari detayl bir sekilde ele alinirken, iki tlke
arasindaki stratejik ortakliklarin onemi bir kez daha vurgulandi. Turkiye'deki
KOBI'lerin ABD pazarina acilmalarina yonelik hazirlik sUrecleri, ticaret ve
yatirim firsatlari gibi konular da gundeme getirildi.






Konusmacilar

Bu toplanti, hem yerel hem de uluslararasi duzeyde

dnemli bir ekonomik dinamigi temsil eden KOB/'lerimiz
icin bUyuUk bir firsat sunmaktadir. Bildiginiz gibi, KOBI'ler
sadece birer isletme degil, ayni zamanda ekonomimizin

[h &
m N - bel kemigi, yenilikciligin ve istihdamin éncusudur. Bu
d \ isletmelerin global pazarlara erisimini artirmak ve ozellikle
s B

Amerika ile ticaret baglarini guclendirmek, bizler icin

Erden BILGINER  &ncelikli bir hedeftir.
ATIC Baskani

KOBI'lerin uluslararasi pazarda rekabet glcuUnud artirmak
amacilyla KOSGEB, Kuresel Rekabetcilik vizyonuyla
calismalarini surduruyor.

Bu konferans, isletmelerin kuresel pazarda guclu bir
konuma ulasmasini ve surdurulebilir bbyumelerini
desteklemeyi hedefliyor. Katilimcilar, yenilik¢i runler
gelistirme, inovasyon odakli Uretim sureclerini hayata
gecirme ve bu urunleri ticari basariya donusturme

Melih GOKGOZ konusunda kritik bilgiler edinme firsati yakalayacak.
KOSGEB Ayrica, konferans kapsaminda Amerikan pazarina acilmak

EEEEl Vel elels isteyen isletmelere 6zel firsatlar sunulacak. Kuresel

rekabetin hizla degisen dinamiklerine uyum saglamak ve
uluslararasi alanda guclu bir yer edinmek isteyen tum
isletmeler icin kacirilmayacak bir etkinlik!

KOBI'ler icin Dogru Pazar ve Etkin is Akisi

M Stratejik Pazar Secimi: Rekabet, talep ve sektorel
firsatlar analiz edilerek en uygun pazara giris saglanir.

M ABD Pazarina Acilma: Yasal strecler, dagitim kanallari
ve yerel is birlikleriyle dogru is akisi yonetimi olusturulur.
M inovasyonla Rekabet: Yenilikci Grdn ve hizmetlerle
kUresel pazarda surdurulebilir blyume saglanir.

Dogru pazar secimi, etkili is akisi ve inovasyon, KOBI'lerin
uluslararasi basari anahtaridir!

Hakki YILDIRMAZ

ATIC Baskan
Yardimcisi



Hande AYKUT

ATIC Baskan
Yardimcisi

Konusmacilar

Tirkiye - ABD Sinir Otesi Yatirnmlar ve KOBI'ler icin
Kuresel Rekabet

ATIC ve KOSGEB, KOBI'lerin uluslararasi pazarda rekabet
gucunu artirmak amaciyla Kuresel Rekabetcilik
vizyonuyla calismalarini surdUrmektedir. Bu konferans,
isletmelerin kdresel pazarda guclu bir konuma ulasmasini
ve surdurulebilir bGyumelerini desteklemeyi
hedeflemektedir.

2024'te klresel M&A islemleri %15 artarak 3,45 trilyon $'a
ulasti. ABD, teknoloji ve saglik sektorlerinde liderken,
Turkiye stratejik konumu ve tesvikleriyle yatirimci
cekmektedir.

Mustafa KINIK
ATIC

Genel Sekreteri

ABD'de Ticaret ve Yatirim: Surecler ve Stratejiler
M Pazar Arastirmasl ve Hedef Belirleme — Dogdru strateji
icin sektor dinamikleri ve rekabet analizine dayali pazar

.. secimi yapillir.

¥ Hukuki ve Vergisel Gereklilikler - is kurma, sirket tard
secimi ve vergi yakumlulUkleri gibi kritik sUrecler yonetilir.
™ Marka Tescili - ABD pazarinda guclu bir varlik icin fikri
mulkiyet haklari korunur.

M Mevzuata Uyum - Yerel dUzenlemeler ve ticaret
yasalarina uygunluk saglanarak surdurulebilir buydme
hedeflenir.

ABD’'de basaril bir yatirim icin dogru analiz, yasal
uygunluk ve stratejik planlama sart!
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Abdurrahman OZAL
ATIC Danisma Kurulu
Uyesi

Zumtur DOYRAN
ATIC Yonetim Kurulu
Uyesi

Konusmacilar

Turkiye'den ABD'ye Guvenli ve Karli Ticaretin Yolu
ABD'ye ihracat, KOBI'ler icin buyUk firsatlar
sunarken,riskleri yonetmek basarinin anahtaridir.

™ Dodru pazar arastirmasli ve guvenilir 6deme
yontemleri, tahsilat risklerini en aza indirir.

M GumrUk streclerine hakimiyet ve guclu lojistik
altyapisi, teslimatlari hizlandirir.

¥ ABD'de dogdru is ortaklarini bulmak ve hukuki
duzenlemelere uyum saglamak, uzun vadeli basari
getirir.

Amerika'ya ihracat yapmak isteyen KOBI'lerin, bélgeye
0zgu kanun ve duzenlemeleri bilmesi kritik dneme
sahiptir. Dogru ihracat stratejisi, yalnizca musteri veya
yatirimci bulmaktan ibaret olmayip; pazar arastirmasi,
ABD standartlarina uygun Uretim, lojistik ve gumruk
sureclerinin eksiksiz yonetimi gibi bircok unsuru
icermektedir.

Turk firmalarinin ABD'de basarili olabilmesi icin;

¢ Dogru pazar secimi ve markalasma,

¢ Yerel is ortaklariyla is birligi,

¢ E-ticaret ve dijital pazarlama kullanimi,

¢ ABD tuketici aliskanliklarina uygun Urdn/hizmet
sunumu gibi stratejik adimlar gereklidir.

Bununla birlikte, sert rekabet ortami, eyalet bazli yasal
farkhliklar ve gumruk surecleri, giris surecinde dikkat
edilmesi gereken temel zorluklar arasindadir.

ATIC, KOBI'lerin deneme-yanilma yerine uzman
destegiyle ilerlemesini saglayarak, ABD pazarinda
basarili ve surdurulebilir bir buyudme yakalamalarina
destek olmaktadir.



Konusmacilar

ihracat strecinde lojistik ve dagitim planlamasi
oldukca 6nemlidir. Urdnlerinizin uluslararasi pazarda
nasil tasinacagl, depolanacagi ve dagitilacagi
konusunda bir strateji olusturmaniz gerekmektedir. Bu
asamada, tasimacilik ydntemlerini belirlemeli, gumruk
islemlerini yonetmeli ve lojistik firmalari veya
distributorlerle calisma duzenlemeleri yapmalisiniz.
Ayhan AYVACI Lojistik asamasindaki etkin planlama ve yonetim,

ATIC Gumrik is Konseyi Ihracat operasyonlarinizin basarisi igin kritik bir

Uyesi faktordur

Tiirk ve ABD Havacilik & Uzay Sanayi KOB/i'leri

,‘ ?\ Arasinda Isbirligi Nasil Saglanir?
» TUrkiye ve ABD, havacilik ve uzay sanayinde guclu
; ;1/ ekosistemlere sahip olup, KOBI'lerin isbirligi sektorde
[ ¢ Y, ; inovasyonu hizlandirabilir. Ortak Ar-Ge projeleri,
teknoloji transferi ve Uretim is birlikleri, iki Ulkenin
—_— sirketlerine kuresel rekabette avantaj saglar.
Sinan Celikoglu Sertifikasyon ve regulasyon uyumu, KOBi'lerin ABD
ATIC Savunma Sanayi  pazarina girisini kolaylastirirken, finansman destekleri
Is Konseyi Uyesi ve tesvikler bUytUmeyi hizlandirabilir. B2B etkinlikleri,
dijital platformlar ve resmi ticaret heyetleri, guvene
dayali ortakliklarin kurulmasini destekler. Stratejik
isbirlikleri ile TUrk ve ABD KOBI'leri havacilik ve uzay
sektorunde kuresel oyuncular haline gelebilir.
;:; | Turkiye ile ABD arasindaki ticarette lojistik yonetimi
i <A kritik bir rol oynamaktadir. Denizyolu tasimaciligy,
(fr b maliyet avantaji saglarken 20-35 gun surebilmektedir.
@ \y Havayolu, hizli teslimat icin tercih edilmekte olup,

Istanbul'dan ABD'ye ugus suresi 11-14 saat arasindadir.
Gumruk ve lojistik sureclerinin dogru planlanmasi,
teslimat surelerini kisaltarak rekabet avantaji saglar.
Dogru lojistik stratejileriyle KOBi'ler, ABD pazarina

ATIC Lojistik Is Konseyi  gaha giicli ve strdirdlebilir bir sekilde girebilir.
Uyesi

Serkan Alabas



GENEL ACIKLAMALAR

TURKIYE - ABD TICARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

1. Konferansin Amaci ve Genel Degerlendirme

27 Subat 2025 tarihinde, KOSGEB ve ATIC is birligi ile duzenlenen Turkiye - ABD
Ticaret ve Yatirnrm Konferansi, KOBI'leri ABD pazarina hazirlamak ve ticaret ile yatirm
firsatlarini tanitmak amaciyla gerceklestirilmistir. Etkinlik, Turk ve Amerikali is
insanlarini, yatirrmcilari, lojistik ve hukuk uzmanlarini, devlet yetkililerini ve sektor
liderlerini bir araya getirmistir.
Konferans boyunca ele alinan konular arasinda:

o ABD'ye giris stratejileri,

o Pazar arastirmasli ve hedef pazar belirleme,

o Hukuki ve vergisel surecler,

o Lojistik ve tedarik zinciri yonetimi,

o ABD’'de yatirim tesvikleri,

e TUrk ve ABD havacilik & uzay sanayi KOB/'leri arasinda is birlikleri gibi konular éne

cikmistir.

2. Konferansta Ele Alinan Ana Bashiklar

2.1 ABD Pazarina Giris Stratejileri

o Dogru pazar secimi, KOBI'lerin bUyUme potansiyelini artirmada kritik bir rol
oynamaktadir.

o Hedef pazarin belirlenmesi icin SWOT ve PESTLE analizleri yapilmali, rakipler
detayli incelenmelidir.

e ATIC, firmalara pazar arastirmasi, yasal duzenlemeler ve is aglari konusunda
rehberlik saglamaktadir.

2.2 ABD’de Ticaretin Hukuki ve Vergisel Boyutu

e ABD'de sirket kurulus strecinde LLC (Limited Liability Company) veya
Corporation yapilari tercih edilebilir.

o Vergi kayitlari, eyalet bazinda degisiklik géstermekte olup IRS ve yerel
duzenlemeler takip edilmelidir.

e Marka tescili sureci USPTO Uzerinden yapilmali ve fikri mulkiyet haklari
korunmalidir.

o Melek yatirnmcilar, risk sermayesi ve devlet destekleri finansman acisindan
onemli firsatlar sunmaktadir.



TURKIYE - ABD TICARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

2.3 Turkiye ve ABD Arasinda Sinir Otesi Yatirnmlar

ABD, ozellikle teknoloji ve saglik sektorlerinde en ¢ok yatirim yapilan ulke
konumundadir.
e TUrkiye, stratejik konumu ve gencg nufusu ile yabanci yatirrmcilarin ilgisini
cekmektedir.
o ABD, 2024'te Turkiye'ye en ¢cok yatirim yapan ulke olmus, teknoloji ve enerji
sektorlerine yonelmistir.
e Amazon, Microsoft, Google ve Tesla, Turkiye'de yatirim yapan ABD merkezli buyuk
sirketler arasinda yer almaktadir.

2.4 ABD’'de Yatirnm Tesvikleri ve Finansal Destekler

e Federal ve eyalet dluzeyinde yatirimci tesvikleri bulunmaktadir.

e Vergi avantajlari, dusuk faizli krediler ve hibe destekleri isletmeler icin buyuk firsatlar
yaratmaktadir.

« ABD'deki EX-IM Bankasi ve KucUk isletmeler Dairesi (SBA) uygun kredi secenekleri
sunmaktadir.

2.5 Turkiye - ABD Arasinda Lojistik ve Gumruk Surecleri

e Turkiye'den ABD'ye deniz yolu tasimacihgi: Dogu yakasi icin 20-25 gun, bati yakasi
icin 30-35 gun surmektedir.

e Hava tasimaciligi: istanbul — New York arasi 11-12 saat, istanbul — Los Angeles 13-14
saat surmektedir.

e Gumruk ve ihracat belgeleri, ihrac¢ edilecek urtnlerin ABD mevzuatina uygun
olmasini saglamak agisindan buyuk 6nem tasimaktadir.

2.6 Tiirk ve ABD Havacilik ve Uzay Sanayi KOB/'leri isbirligi

e Turkiye havacilik sektérinde ciddi bir altyapiya sahiptir ve ABD pazarina
entegrasyonu mumkundur.

e ABD, kuresel havacilik Uretiminin %60'Iina sahiptir ve tedarik zinciri sorunlari
yasamaktadir.

e TUrk KOBI'leri, ABD'nin savunma ve havacilik sanayindeki tedarik zincirine entegre
olabilir.

e ATIC, havacilik sektérundeki is birliklerini gelistirmek icin KOBI'lere rehberlik
etmektedir.



TURKIYE - ABD TIiCARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

2.3 Turkiye ve ABD Arasinda Sinir Otesi Yatirimlar

ABD, 6zellikle teknoloji ve saglik sektérlerinde en cok yatirim yapilan Ulke
konumundadir.
e TUrkiye, stratejik konumu ve geng nifusu ile yabanci yatirimcilarin ilgisini
cekmektedir.
o ABD, 2024'te Turkiye'ye en ¢cok yatirim yapan llke olmus, teknoloji ve enerji
sektorlerine yonelmistir.
e« Amazon, Microsoft, Google ve Tesla, Turkiye'de yatirim yapan ABD merkezli
buyuk sirketler arasinda yer almaktadir.

2.4 ABD’de Yatirnm Tesvikleri ve Finansal Destekler

e Federal ve eyalet diizeyinde yatirimci tesvikleri bulunmaktadir.

e Vergi avantajlari, dusuk faizli krediler ve hibe destekleri isletmeler icin buyuk
firsatlar yaratmaktadir.

« ABD'deki EX-IM Bankasi ve Kiiciik isletmeler Dairesi (SBA) uygun kredi
secenekleri sunmaktadir.

2.5 Turkiye - ABD Arasinda Lojistik ve Gumruk Surecleri

» Turkiye'den ABD’ye deniz yolu tasimaciligi: Dogu yakasi icin 20-25 gun, bati
yakasl i¢cin 30-35 gun surmektedir.

e Hava tasimacilig:: istanbul — New York arasi 11-12 saat, istanbul - Los Angeles 13-14
saat surmektedir.

o Gumrik ve ihracat belgeleri, inrac edilecek Grunlerin ABD mevzuatina uygun
olmasini saglamak acisindan bUyuk énem tasimaktadir.

2.6 Turk ve ABD Havacilik ve Uzay Sanayi KOBI'leri isbirligi

e Turkiye havacilik sektorunde ciddi bir altyapiya sahiptir ve ABD pazarina
entegrasyonu mumkundur.

o ABD, kuresel havacilik Uretiminin %60'ina sahiptir ve tedarik zinciri sorunlari
yasamaktadir.

o TUrk KOB/'leri, ABD'nin savunma ve havacilik sanayindeki tedarik zincirine entegre
olabilir.

o ATIC, havacilik sektérindeki is birliklerini gelistirmek icin KOB/'lere rehberlik
etmektedir.



TURKIYE - ABD TIiCARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

2.7 Dijitallesme ve E-Ticaret Uzerinden ABD'ye Acilma (Trade Gate - ATIC)

« B2B satis platformlari KOB/i'lerin ABD'de dijitallesme yoluyla musteri bulmasini
kolaylastirmaktadir.

o E-ihracat ve dijital platformlar, kucuk olcekli isletmeler icin buyuk firsatlar
yaratmaktadir.

o ATIC tarafindan gelistirilmis olan Trade Gate platformu, ticaret sureclerini
hizlandirarak guvenli bir is ortami sunmaktadir."

3. Konferansin Sonuclari ve Oneriler

KOBi'ler icin ABD Pazarina Giriste Oneriler:

M Dogru pazar arastirmasi yaparak hedef sektor ve eyaleti belirlemek.

M ABD'de sirketlesme sUreclerini anlamak ve hukuki gerekliliklere uygun hareket
etmek.

M Vergi avantajlari, tesvikler ve finansman desteklerini arastirarak en uygun finansal
yaplyl kurmak.

M Gumruk sureclerini ve lojistik operasyonlarini iyi planlayarak teslimat strelerini
optimize etmek.

M Havacilik, saglik, teknoloji ve lojistik sektorlerinde ABD ile is birligi firsatlarini
degerlendirmek.

M Dijitallesme ve e-ticaret yontemlerini kullanarak ABD pazarina aciimayi
hizlandirmak.

4. ATIC Academy ve KOBI'ler icin Egitim ve Danismanlik Hizmetleri

Konferans kapsaminda ATIC Academy, Turk KOBI'lerinin klresel pazarlara
entegrasyonunu hizlandirmak amaciyla sundugu egitim ve danismanlik hizmetlerini
tanitti.

4.1 ATIC Academy’nin Kapsami ve Hedefleri

o KOBI'ler icin dijital egitim platformu olarak faaliyet géstermektedir.

o Turkiye'deki isletmelere kuresel pazarlara acilma, yonetim, buyume ve stratejik
planlama konularinda egitimler sunmaktadir.

o Geng yonetici adaylarinin stratejik bakis acilarini ve liderlik becerilerini gelistirmeyi
hedeflemektedir.

o Uluslararasi deneyime sahip profesyoneller ve liderler icin bilgi paylasimi ve
network firsatlari saglamaktadir.



TURKIYE - ABD TIiCARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

4.2 ATIC Academy’nin Anahtar Hizmetleri

¢ Uzaktan Egitim ve Kurslar: ABD pazarina giris, uluslararasi ticaret ve rekabet
konularinda ¢cevrimici dersler sunulmaktadir.

¢ Danismanlik ve Calistaylar: KOBI'ler icin 6zellestirilmis rehberlik ve pazar stratejisi
olusturma destegi saglanmaktadir.

¢ Bilirkisi Konferanslari: Sektor uzmanlari tarafindan verilen egitimlerle isletmelerin
kUresel pazarlara hazirlanmasi amaclanmaktadir.

¢ Ag Olusturma ve is Baglantilari: ABD pazarina giris yapmak isteyen firmalar icin
network etkinlikleri duzenlenmektedir.

4.3 ATIC Academy’nin ABD Pazarina A¢ilma Siirecindeki Onemi

»- Pazar Arastirmasi: Hedef pazar analizi, musteri segmentasyonu ve rakip
degerlendirmesi konusunda egitimler sunmaktadir.

;. Stratejik Yonetim: KOBI'lerin ABD pazarinda naslil rekabet edebilecedini 6greten
ozel programlar gelistirmektedir.

- Hukuki ve Mevzuat Uyumu: ABD'de ticaret yaparken dikkat edilmesi gereken
yasal surecler hakkinda egitim vermektedir.

;. Dis Ticaret ve Lojistik Egitimi: Klresel tedarik zinciri yonetimi, gumruk sUrecleri ve
ihracat prosedurleri konusunda rehberlik saglamaktadir.

4.4 ATIC Academy’nin Konferanstaki Katkilari ve Oneriler

¥ KOBI'lerin ABD pazarina entegrasyonunu hizlandirmak icin dijital egitimlerin
artirlmasi énerildi.

M Egitim programlarinin sertifikalandirilmasi ve isletmelerin ABD pazarinda daha
guclu bir konum elde etmesine yardimci olunmasi gerektigi vurgulandi.

M ABD'deki is ortaklari ile ATIC Academy aracilidiyla birebir mentor gérismeleri ve
calisma programlari olusturulmasi planlandi.



TURKIYE - ABD TIiCARET VE YATIRIM
KONFERANSI SONUC RAPORU

5. SONUC VE DEGERLENDIRME

5.1 Konferansin Genel Degerlendirmesi

Turkiye - ABD Ticaret ve Yatinnm Konferansi, TUrk KOBI'lerinin ABD pazarina giris
yaparken karsilasabilecekleri firsatlari ve zorluklari detayl bir sekilde ele alarak,
stratejik yol haritalarinin belirlenmesi ve somut ¢cézUmler gelistirilmesi acisindan
buyUk bir basariya imza atmistir.

Konferansta, ABD'ye ihracat ve yatirim surec¢lerinin nasil yonetilmesi gerektigi,
hukuki ve finansal gereklilikler, lojistik ve gimruik islemleri, sektor bazl is birligi
modelleri ve dijitallesmenin 6nemi gibi kritik konular detayli bir sekilde ele
alinmistir.

ATIC, KOSGEB ve sektdr paydaslari tarafindan yapilan sunumlar, KOBi'lerin ABD
pazarina agilma sureglerinde atmasi gereken adimlari net bir sekilde ortaya
koymus, ayni zamanda katilimcilara yeni is birligi firsatlari sunmustur.

Konferansin ardindan yapilan dederlendirmelerde, Turk firmalarinin ABD'de daha
etkin bir konumda yer alabilmesi icin glcli bir strateji ve iyi planlanmis bir
operasyon surecine ihtiya¢ duydugu vurgulanmistir.

5.2 Konferanstan Cikan Temel Sonugclar
» ABD Pazari icin KOBi'lerin Stratejik Planlama Yapmasi Gerekiyor

« ABD, buytuk olgekli bir pazar olmasina ragmen eyalet bazinda farklhiliklar
gostermektedir.

o Hedef pazar secimi, rekabet analizi ve musteri segmentasyonu surecleri,
ABD'de basarili olmak isteyen KOBI'ler icin kritik dneme sahiptir.

o ATIC ve KOSGEB tarafindan saglanan danismanlik hizmetleri, sirketlerin ABD'de
daha bilin¢li bir sekilde ilerlemesine yardimci olabilir.
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» Hukuki ve Vergisel Uyum, ABD'de is Yapmanin Temel Taslarindan Biri
o ABD'de sirket kurulum sUreclerinde LLC veya Corporation yapilarinin avantajlari
iyi analiz edilmelidir.
 IRS kayitlari, satis vergisi, ithalat vergileri ve lisans gereklilikleri, her eyalet icin
farklihk gosterebilir ve bu nedenle KOBI'ler eyalet bazl arastirmalar yapmalidir.
o Fikri miulkiyet haklarinin korunmasi, 6zellikle yenilik¢i GrUnleri olan firmalar icin
buyUk onem tasimaktadir.

;. ABD'de Yatirnm Tesviklerinden Yararlaniimali

e ABD, yatirimcilari tesvik etmek icin federal, eyalet ve yerel bazda cesitli destek
programlari sunmaktadir.

 Vergi indirimleri, hibe programlari ve dusuk faizli krediler, KOB/'lerin
buyUmesini hizlandirabilir.

« EX-IM Bankasi, SBA (Kiiciik isletmeler Dairesi) ve yerel tesvik programlari,
ABD'ye yatirim yapmayi dusunen isletmeler icin 6nemli finansman kaynaklaridir.

;. Lojistik ve Gumrik Surecleri Dogru Planlanmali

« Deniz ve hava tasimaciligi stireleri, maliyetleri optimize etmek icin detayli bir
sekilde ele alinmalidir.

o Gumruik belgeleri ve ithalat suregleri, ABD mevzuatina uygun olarak
hazirlanmalidir.

 Lojistik stireglerinde dogru partnerlerin segilmesi, teslimat surelerini kisaltarak
musteri memnuniyetini artiracaktir.

» Tiirk ve ABD Havacilik & Uzay Sanayi KOBi'leri Arasinda is Birlikleri Artiriimali

e TUrkiye, havacilik ve uzay sektérinde 7,5 milyar dolarlik yatirim ve glic¢li insan
kaynagina sahip bir Ulke olup, ABD'nin tedarik zinciri sorunlarina ¢6zum sunabilir.

e ATIC, havacilik sektérundeki is birliklerini artirarak Turk KOB/'lerinin ABD'nin dev
havacilik sirketlerine tedarikc¢i olmasini hedeflemektedir.
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;. Dijitallesme, ABD'ye Acilmada KOBi'ler icin Onemli Bir Avantaj

« Trade Gate gibi dijital platformlar, KOBI'lerin ABD'ye hizli bir sekilde giris
yapmasini saglayabilir.

» B2B satis sistemleri ve e-ithracat modelleri, 6zellikle kUguk dlgekli firmalar igin
fiziksel yatirim yapmadan ABD pazarina erisim firsati sunmaktadir.

» ATIC Academy, KOBIi'lere ABD Pazarina Hazirlik Siirecinde Rehberlik Ediyor.

o ATIC Academy’nin sundugu egitimler, danismanlik hizmetleri ve networking
firsatlari, firmalarin ABD'ye acilma surecinde ihtiya¢ duydugu yetkinlikleri
kazanmalarina yardimci olmaktadir.

o ABD Pazarina Giris, Dis Ticaret, Stratejik Yonetim ve Kiresel Pazarlama gibi
konularda sunulan programlar, KOBI'lerin rekabet glcUnU artirmaktadir.

ATIC bu konularda KOBI'lere ¢cézimler konusunda destek olmaktadir.

5.3 Oneriler ve Gelecek Adimlar

@ KOBI'ler icin Yol Haritasi

o ABD'ye ihracat yapacak firmalarin pazar arastirmalarini derinlestirmesi ve eyalet
bazli analizler yapmasi gerekmektedir.

o Sirket kurulusu, marka tescili ve yasal sUrecler icin profesyonel danismanlik
alinmasi tavsiye edilmektedir.

e Lojistik ve gumruk surecleri optimize edilmeli, tasimacilik maliyetleri en aza
indirilmeli.

e Yatirim tesvikleri ve finansal destek programlarindan faydalanarak ABD'de daha
hizli bUyUme saglanmalidir.

o Dijitallesme suUreclerine agirlik vererek, e-ticaret ve online platformlar Uzerinden
ABD pazarina giris yapilmahdir.

e ATIC Academy egitimlerinden yararlanarak ABD pazarina giris stratejilerini
guclendirmek onemlidir.
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@ ATIC ve KOSGEB icin Oneriler

« Konferansin yillik olarak tekrarlanmasi ve KOBJ'lere dzel calisma gruplari
olusturulmasi 6nerilmektedir.

e Turkiye ve ABD arasinda sanayi is birliklerinin artirilmasi icin sektorel bazda ozel
destek programlari hazirlanmalidir.

e Dijital ticaretin desteklenmesi amaciyla, Trade Gate ve benzeri platformlar daha
fazla KOBI'ye ulastiriimalidir.

5.4 Genel Sonug¢

Bu konferans, Tiirk KOBI’lerinin ABD pazarina giris siireclerinde dikkat etmesi
gereken en kritik noktalari ortaya koymus ve stratejik adimlar atilmasi icin
kapsamli bir yol haritasi olusturmustur. ATIC ve KOSGEB'in sundugu destekler
sayesinde, Turk firmalari ABD pazarinda daha gui¢lu bir konum elde edebilir ve
uzun vadeli ticari iliskiler kurabilir.

Bu konferansin ciktilari, gelecekte Tirkiye - ABD ticaret ve yatirim iliskilerinin
guclenmesine 6nemli katkilar sunacaktir.
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